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HIPE Partnerprogramm

Ein kurzer Uberblick fur Ihren Start als HPE Partner



https://www.hpe.com/de/de/home.html

Sehr geehrter HPE Partner,

vielen Dank fur Ihr Interesse an einer Partnerschaft mit HPE. Als fihrendes

Technologieunternehmen stehen unsere Partner fir uns immer im Mittelpunkt.

Wir bei HPE hoffen, dass dies der Beginn einer langfristigen Geschaftsbeziehung ist. Wir werden
Ihnen alle erdenklichen Tools, Materialien, Ressourcen und Support zur Verfligung stellen, damit

diese Partnerschaft ein voller Erfolg wird.

Auf den folgenden Seiten méchten wir lhnen einen kurzen Uberblick (iber die Zusammenarbeit mit

uns geben.

Aron Precht
Vice President Channels & Ecosystem DACH
Hewlett Packard Enterprise
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HPE PARTNER READY PROGRAM

Mit dem HPE Partner Ready Program sind Sie Mitglied in
einem der angesehensten Partnerprogramme der Branche.
Wir stehen unseren Partnern zur Seite, unterstutzen ihre
Geschaftsziele und bieten einen profitablen Weg zum
gemeinsamen Geschaftserfolg.

Chancen und Innovationen. Erweitern Sie lhr Geschaft mit dem

innovativen Portfolio von HPE, maximieren Sie Ihren Wettbewerbsvorteil

mit unserer fundierten Expertise und unserer Erfahrung im Bereich
Workloads. Nutzen Sie die Vorteile von HPE Incentives und Financial Services.

Partnerschaft und Community. Verbessern Sie Ihre Positionierung und
Sichtbarkeit auf dem Markt, wahrend Sie gleichzeitig Ihre Deals

absichern. Greifen Sie auf Communities zu, entwickeln Sie Beziehungen
und bauen Sie Allianzen auf, die neue Geschaftsmoglichkeiten eréffnen.

Alleinstellungsmerkmal und Expertise. Nutzen Sie erstklassiges Sales
Enablement, fechnische Ressourcen und End-to-End-Marketing-Support,
um lhre Pipeline auszubauen, Lésungen zu entwickeln und lhre
Zielgruppe anzusprechen.




INDIREKTES GESCHAFTSMODELL

/

HPE Partner sind far uns von entscheidender Bedeutung. Unsere autorisierten Distributoren
sowie ein umfangreiches Netzwerk aus Value Added Resellern sind ausschlagegebend dafiir, wie
wir Innovationen nutzbar machen, unseren Kunden Ldsungen liefern und einen immer gréBeren
Geschaftswert schaffen. Mit unserer Pramisse OneTeam und OneChannel generieren wir
gemeinsam maximalen Nutzen.

o0

Autorisierter
Distributor

-1

—

Hewlett Packard
Enterprise

Partner Kunde

\
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D Teanata/ \l ‘J Imm § Autorisierte Distributoren
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HPE PARTNER READY PROGRAM

Mit dem HPE Partner Ready Program erweitern Sie nicht nur Ihre Méglichkeiten und lhr
Geschaftsfeld, sondern profitieren auch von entsprechenden Auszeichnungen und Vorteilen.
Wir bieten vier Mitgliedslevel an, beginnend mit dem grundlegenden Business Partner-Level, bis
hin zu Silber, Gold und Platinum. Partner steigen durch die Mitgliedslevel auf, indem sie
Spezialisierungen, Zertifizierungen und Kompetenzen erlangen und zusatzlich Umsatzziele
erreichen. Jede hohere Mitgliedschaftsstufe bringt zusatzliche Vorteile mit sich.

Kundenanreize

Solution Provider olution ider Solution Pravider Salution Pravider

Ihre Kunden profitieren von Rabatten auf den
Endpreis dank unseres Trade-In Programs.
Profitieren Sie von Rabatten auf ausgewahlte HPE Partner ab Silberstatus erhalten attraktive Vergiitungen,

L6sungen, jedes Quartal gibt es neue Angebote. mit Multiplikatoren fir HPE Fokus Produkte.

Vorteile fUr Hewlett Packard Enterprise Geschaftspartner:

- Zugriff auf das Partnerportal, inklusive Tools fiir Vertrieb und Marketing - Pre-SgIes- und Post-Sales- Support durch HPE &
Distribution
- Partner Programm-Logo und HPE Partner-Listung
- Zugriff auf das Demonstration Portal und Customer

- Vorzugspreise durch Instant Pricing und Deal Registrierung ab dem Innovation Center fiir virtuelle und kundenspezifische
ersten Tag Demo-Touren

- Gesicherte Margen beim Verkauf des gesamten HPE Produkt- und - Teilnahme an exklusiven Tech Events und unserer
Serviceportfolios TechPro Community




HIT Kriterien - Deutschland

HPE PARTNER READY PROGRAM

(Gold Services erforderlich)

Mind. Umsatz Deutschland $600K $5M $30M

Spezialisierungen vv vV N2 %
e o o) o

Sales Zertifizierungen x2 Mo x6 o\ x10 (=

Mindestanzahl an Personen mit Sales Zertifizierung

nur Trainingsabschluss*

Technische

Zertifizierungen

Master ASE

ASE aus 2 Portfolios (*)

ATP

Mindestanzahl an Personen
mit Technischer Zertifizierung (***)

HIT Kompetenzen

* jede glltige FY21 Sales
Zertifizierung wird berlcksichtigt

** muss aus 2 verschiedenen
Portfolios stammen: Server + Storage
ODER Server + HIT ODER Storage +
HIT ODER nur HIT

*** aktuell - 2 aktive Continuous
Learning Badges von einer
zertifizierten Person erforderlich

HIT Kriterien - Osterreich / Schweiz

(Gold Services erforderlich)

Mind. Umsatz Osterreich / Schweiz $30 / $50K $400K $2,5M $15M / $20M
Spezialisierungen v Vv VvV VvV

e o o o
Sales Zertifizierungen x1 O x2 o XL o) x8 )

Mindestanzahl an Personen mit Sales Zertifizierung

LI |
nur Trainingsabschluss*

Technische Master ASE

ZerT|f|ZIerungen ASE aus 2 Portfolios (*)

ATP

Mindestanzahl an Personen

mit Technischer Zertifizierung (**)

HIT Kompetenzen




HPE PARTNER READY PORTAL

—/ / Partner Ready Portal

HPE Products & Solutions Now live
webinars Nov 18 & 19

Join a webinar to learn more about navigating the

products, services & solutions inventory.

GO

Mein Dashboard

Mein Arbeitsbereich Produkte Vertrieb Partner Ready Program

Zertifizierung und Schulungen Meine Stan(

Meine Benachriq

© HPE NexiTra

@ Attach it Sell

NEUIGKEITEN

PARTNER RESSOURCEN |

Standard Price Viewer Special Price Communication Care Pack C
ALTES TOOL (Standard Price Viewer): Nur als ALTES TOOL (Special Price Communication - Mit Care Pack Cent]
Backup-Lésung verwenden: NEUES TOOL PComm): Nur als Backup-Lsung verwenden: Care Pack Services
(Price Communications): Zukiinftiges Tool fir NEUES TOOL (Price Communications): Produktfamilie ode|
Standard Pricing und Special Price Zukinftiges Tool far Standard Pricing und Serviceniveaus nav|
Communication Special Price Communication

Altes Tool Neues Tool Altes Toal Neues Tool

LOS | LOS | | LOS | | LOS | | ZUGRIFF
PARTNER WEBINARE

Das Portal bietet lhnen Zugriff auf alle Tools,
Programme und Informationen, die Sie benétigen,

um sich innerhalb des HPE Okosystems optimal
zurechtzufinden.

HPE Partner Ready Portal Portal Tutorials

Partner Portal Administrator

Der Partner Portal Administrator (PPA) verwaltet den Zugriff
von Mitarbeitern und Kollegen auf das Partner Ready Portal
und seine leistungsstarken Tools und Programme.

Nutzen Sie Ihre Channel Partnerschaft. Personalisieren Sie
Ihr Dashboard mit den von Ihnen haufig verwendeten Tools
und Programmen fiir einen einfachen Zugriff.



https://partner.hpe.com/group/upp-emea
https://partner.hpe.com/group/upp-emea/partner-quick-start

DEAL REGISTRATION PROGRAM

Ziel

Berechtigung

Vorteile

Account
- 2-Jahres-Regel

Platinum
Gold, Silber &
Business Partner

Platinum
Gold, & Silber
Partner

Deal Recns’rra’rlon

‘/ Bestehender Kunde

Auf der Suche nach einem neuen Compute / Storage Technologie-Upgrade Neue Lésung (auBerhalb von

- Synergy, Simplivity, Technologie-Upgrade) -
3PAR, Nimble, Primera Geschéftliche Rechtfertigung

Alle BU’s (Compute, Storage & PN packaged services) ohne Aruba

HPE Partner Ready Partner (Business Partner, Silber, Gold & Platinum)

Min. Wert des Deals : 15kS

Bevorzugte Preisgestaltung * Bevorzugte Preisgestaltung *

NBO Bonus ** (1. Deal)

* Bevorzugte Preise werden auf BU-Ebene und auf Kundenebene angewendet und sind fur 6 Monate gultig (verlangerbar)
**NBO Bonus von 6% oder 10% je nach Partnerlevel (gezahlt auf Netto)



https://partner.hpe.com/
https://h10014.www1.hpe.com/brand-central/content/co-marketing

HPE iQuote ist ein einfaches BTO-Angebotserstellungstool (Built-to-Order), das sich vor
allem an Produkte und Angebote flir den Mittelstand richtet.

Finden Sie versandfertige L6sungen, die bei lhrem bevorzugten Distributor vorratig sind.
iQuote bietet die Flexibilitat von CTO und zugleich die Schnelligkeit von BTO.

iQuote Integrated und iQuote Universal
HPE iQuote kann tber zwei Wege erreicht werden (1) iQuote Integrated (von einem Distributor gehosted) und (2) iQuote Universal

iQuote Integrated iQuote Universal

Wahlen Sie einen Distributor aus. A8 Einfache Suche nach verflgbaren
Angeboten aller autorisierten Handler.

2 Fordern Sie den Zugriff auf iQuote Integrated von

lhrem Distributor an. Anzeige des indikativen Kaufpreises.

° iQuote Universal

D TechData | \l‘J IN“RAM: ° Kurzes Ubersichtsvideo

T *Klicken Sie auf das Logo, um auf das jeweilige Distributor iQuote-Portal zuzugreifen.

Sie sehen direkt den Preis fur Ihre Konfiguration und
3 kénnen sofort bestellen.



https://psnow.ext.hpe.com/#/tiles/multimedia?id=5de4b875-af96-4c24-b238-a32026fd01d3&preview=true&filter.textSearch=5de4b875-af96-4c24-b238-a32026fd01d3
https://iquote.hpe.com/
https://de.techdata.com/
https://de.ingrammicro.eu/
https://www.also.com/ec/cms5/de_1010/1010/index.jsp

HPE FLEXOFFERS

_/ HPE FlexOffers bieten kundenspezifische Konfigurationen zu wettbewerbsfahigen Preisen

| direkt aus dem Distributionslager.

Exklusive HPE Promotion Preise fiir alle FlexOffers Produkte

* Greifen Sie auf das gesamte FlexOffers Angebot Giber iQuote zu — Sie
sehen auf einen Blick lhre Ersparnis und die Verfligbarkeit der
Lagerbestande

Flexible Konfigurationen mit zusatzlichen Rabatten beim Hinzufligen
von Optionen

Sie erhalten Zugang zu unserem Lésungsassistenten, sowie zu
unserem HPE Competitive Response Selector und kénne so schnell
und einfach Angebote mit wettbewerbsfahigen Preisen erstellen.

Jederzeit einfach und schnell anpassbare Konfigurationen

Keine langwierigen Vorlaufzeiten, HPEs Bestseller Produkte, die zudem
bei der Distribution vorratig sind

Login: Halten Sie Ausschau nach dem
iQuote FlexOffers Logo

Konfigurieren Sie die Mindestzahl an qualifizierten
Produkten und holen Sie sich lhren Rabatt!

Was sind HPE FlexOffers?

™

i . * Flexible Konfigurationen mit zusatzlichen Rabatten beim Hinzufligen von qualifizierten Optionen
ERLEBEN SIE JETZT UNSERE ¢ Jederzeit einfach und schnell anpassbare Konfigurationen durch die Nutzung von iQuote
BRANDNEUEN ANGEBQOTE * Keine langwierigen Vorlaufzeiten, HPEs Bestseller Produkte, die zudem bei der HPE Distribution
vorratig sind

° HPE FlexOffers Video ° HPE FlexOffers Website



https://partner.hpe.com/group/upp-emea/article/-/l4-display/uCAXaPYEELtw/content/id/571874609
https://www.youtube.com/watch?v=8HWw82f9j9Q&feature=youtu.be

HPE ENGAGE & GROW

—

ENGAGE & GROW ist ein Incentive Programm, mit dem HPE Distributoren und Partner mit
HPE Proximity, Business, Silber, Gold oder Platinum Partner Status basierend auf

teilnehmenden Produkten und Verkauf des HPE Portfolios Bonuspunkte sammeln
kénnen.

So funktioniert das Punktesammeln

Der Bonuspunkte Stand wird wochentlich aktualisiert und ist flr Pro Unternehmen gibt es eine

Nutzer jederzeit im E&G Portal abrufbar. - —— S S— Unternehmenskreditkarte, die

Uber lhren Admin verwaltet wird.

Die Bonuspunkte werden am Ende jeden Quartals von lhrem 1 Bonuspunkt = 1€ (netto)

Admin auf die individuellen Kreditkarten der Mitarbeiter verteilt. die Versteuerung wird

Sales Reps kdénnen anschlieBend eigenstandig Gber das Budget von HPE tibernommen.

auf der Kreditkarte verfigen. Verfigbare Bonuspunkte konnen

bspw. Fiir HPE Barbecue, Weihnachtsfeier, 0.d. verwendet werden.

c ENGAGE & GROW
e Mehr Informationen zu E&G



https://emea.engageandgrow.hpe.com/EN/Pages/Login.aspx
https://emea.engageandgrow.hpe.com/EN/Pages/About.aspx

WIE ERSTELLE ICH EIN ANGEBOT

Angebote fir HPE Produkte erhalten Sie von lhrem bevorzugten Distributor. Inklusive Beratung zur besten
L Lésung und passenden Preisgestaltung- fir maBgeschneiderte Angebote flr Ihre Kunden!

iQuote Einfaches BTO-Konfigurations- und Angebotstool mit Einblick in
den Warenbestand der autorisierten Distributoren.

Weitere Details und Links, finden Sie hier.

Neu infegrierte Plattform, mit der Sie fur lhre Kunden schneller fiir alle HPE Produkte
Quotin (BTO oder CTO) ein Angebot erstellen kénnen. Wahlen Sie zwischen den Optionen
g marktrelevanter Preis, Deal Registrierung und Preisgestaltung, um einen attraktiven,

wettbewerbsfahigen Preis zu erhalten.
— Nahtlose Integration
—  Self-Service-Funkfion

Teil des “Integrated Quoting”

Melden Sie einen Deal mit HPE an, um sich abzusichern und Preisvorteile zu holen. Sobald lhre
Anmeldung abgeschlossen ist, kénnen Sie bei lhrem Distributor ein Angebot anfordern.

. Deal Reg Welcome Guide

Integrated

Deal Registrierung



https://mcusercontent.com/9eb8b7b9ac2639eaf4504c287/files/9631d49a-9ae9-41e7-aee8-660217afde01/Deal_Registration_Welcome_Training_005_.pptx

HPE FINANCIAL SERVICES

Guide fiir Channel Partner

HPE Financial Services schlagt eine Brucke
zwischen Technologie und Finanzierung. HPEFS
unterstitzt SMB Kunden bei ihrer Innovations-
fahigkeit und dem Erreichen ihrer Geschaftsziele.

HPE Financial Services verfligt Gber ein flexibles
Portfolio an Services und Lésungen, mit denen
SMB Kunden nachhaltige IT-Investitions- und
Lifecycle-Management-Strategien entwickeln
konnen. Wir unterstutzen sie bei ihrer digitalen
Transformation und auf dem Weg in die Zukunft.

» HPEFS - Unterstutzung bei wirtschaftlichen Herausforderungen



https://mcusercontent.com/9eb8b7b9ac2639eaf4504c287/files/8d78932a-6416-4d14-91c3-bb7ff573f55c/Sales_Guide_HPEFS_Solutions_for_Economic_Challenges_Summary.pdf

VERKAUFEN MIT HPE SEISMIC

_/ In dieser HPE Bibliothek finden Sie schnell und einfach aktuelle Inhalte fir bestimmte Themen.

So bleiben Sie stets auf dem neuesten Stand.

Seismic finden Sie im Partner Ready Portal:
Home) Vetrieb ) Vertriebsressourcen ) Seismic Q

Greifen Sie direkt auf praktische Ressourcen wie Greifen Sie von jedem Ihrer Gerate aus auf Nachrichten
Prasentationen, Flyer, Referenzen, FAQs, und Inhalte zu, teilen und speichern Sie Dateien je nach
Wettbewerbsinformationen und mehr zu. Wunsch.

Im NewsCenter finden Sie alle wichtigen Neuigkeiten von HPE - in Echtzeit:

| Neue Produkte und Akquisitionen | Schulungsmaterialien speziell fiir Partner Digitale Marketingkampagnen



https://partner.hpe.com/group/upp-emea/seismic

/

HPE BRAND CENTRAL

Die Marke HPE geht mit der Zeit und wandelt sich unaufhaltsam. Auch wenn Sie nur
gelegentlich mit dem Brand zu ftun haben, ist es wichtig, stets auf dem neuesten
Stand zu bleiben. In Brand Central finden Sie immer die neuesten Richtlinien, Brand Central

Vorlagen und Branding-Tools.

Holen Sie sich Inr HPE Business Partner Insignia:

Partner Ready > Partner Ready > Partner Ready >
Portal Status Insignia .

Ubersichtsvideos und Navigation

Co-Marketing

Richtlinien informieren iber die Kombinations-
moglichkeit der Markenidentitat von Hewlett Packard
Enterprise mit Markenzeichen und Logos unserer

Partner.

R

Homepage

Und auBerdem?

Templates

Farbpaletten

- Logos
Kommunikationsrichtlinien
Offizielle Fotos

Visual Storytelling
Trainings

Guidelines

Und vieles mehr!



https://h10014.www1.hpe.com/brand-central/main#build-your-skills
https://h10014.www1.hpe.com/brand-central/content/co-marketing
https://h10014.www1.hpe.com/login/redirect/%2Fhome

DIE HPE PRO-SERIE

HPE SALES PRO HPE TECH PRO HPE MARKETING PRO

Innovative Vertriebstools Technische Community und Digital Marketing Enablement
Ressourcen

DELPHINE,
WELCOME TO HPE TECH PRO COMMUNITY

Linea. Conpect, Grom.

LA
Ein neues globales Eine technische Community aus Ressourcen und
Lernerlebnis und ein zentraler HPE Presales- und Partner- Lernmdglichkeiten, die Partner
Ort, an dem HPE Fachhandler Lésungsarchitekten mit Zugang Marketingexperten dabei helfen,
alle relevanten innovativen zu HPE Tools, Ressourcen und ihre End-to-End-

Expertise. Marketingeffektivitat zu steigern.

Tools finden.




HPE SALES PRO

| °

KOMPETENZ- UND

PORTFOLIO-TRAINING

Fokus darauf, was

wie verkauft werden soll.

Empfohlene Schulung
Rollenbasierte
Lernpfade

HPE Sales Pro-
Lernkatalog

\ W

UNTERWEGS HPE
LERNEN ZERTIFIZIERUNGEN

Verdoppeln Sie lhr
Umsatzwachstum mit
einer HPE Sales
Certification™.

Kurze Schulungsmodule
der HPE Sales Pro
Lernzentrale.

* Podcasts
* Videos * Sales Certifications
* Mikrolernen

v

KUNDEN
RESSOURCEN

Ressourcen, die Sie bei
Kundengesprachen
unterstitzen.

* |Interaktiver HPE
Gesprachsleitfaden

* Ressourcen fir die
Kundenansprache in
Seismic

TOOLS FUR DEN
TAGLICHEN EINSATZ

Links zu Vertriebstools fiir
Angebot, Konfiguration
und andere Prozesse.

¢ HPE Partner: Partner
Ready Portal, Integrated
Quoting
oder

* HPE Fachhandler: Sales
Lobby, Salesforce.com

[ salespro.hpe.com "@ ]

* Eigenen Recherchen zufolge war bei Partnern mit HPE Sales Certification im Jahresvergleich ein doppeltes Sales Out-Wachstum

gegenUber Partnern ohne Zertifizierung festzustellen.



http://salespro.hpe.com/

HPE TECH PRO

HPE Tech Pro bietet Insider-Zugang zu HPE Assets, Tools & Teammitgliedern, Kompetenz-
entwicklung und einer erweiterten technischen Community fur Partner-Losungsarchitekten und HPE
Presales-Profis, die als Team zusammenarbeiten und sich vernetzen, lernen und gemeinsam wachsen.

EEOHPETECEDIS o |Zertifizierungen und Schulungen:

2 ' > Alle fur Sie verfigbaren Optionen fir technische Zertifizierungen und Kurse, Schulungen zum

Selbststudium und mit Kursleiter sowie Méglichkeiten fur praktische Erfahrungen auf einen Blick.

Emrprize
een : e | Online-Foren/Communities:

Tauschen Sie sich mit Mitgliedern, Gleichgesinnten und Experten aus. Bereiten Sie sich auf
i Kundentermine vor. Bauen Sie Beziehungen auf und greifen Sie auf die neuesten technischen

Informationen und Diskussionen zu. Geben Sie Feedback an die HPE Produktteams.

SKILLS CENTER

HPE TECH PRO COMMUNITY FORUMS.

']
* Get on board: New member onbaarding s

Wissensmanagement & Tools:
Zentraler Zugriff auf Tools und Ressourcen von HPE, einschlieBlich Demo-Portal und mehr.
Lassen Sie sich beraten, welches Tool Sie am besten verwenden sollten.

TOOLS & RESOURCES CONTINUQUS LEARNING
FOR TECHNICAL COMMUNITIES.

AL TOOLS (WITH SEARCH)

= Research

Kontinuierliches Lernen:
Uberblick tiber lhren kontinuierlichen Lernstatus. Bleiben Sie auf dem Laufenden (iber die
neuesten Lésungen und Ansdtze. Sammeln Sie Abzeichen, um lhre Leistungen zu demonstrieren.

Anerkennung & Rewards:
] Zugang zu lhrem Profil und lhren Einstellungen. Uberpriifen Sie Ihren Mitgliedsstatus, Ihre

Rewards und die Inhalte und Ressourcen entsprechend lhres Status.

g

[ techpro.hpe.com

o Events:
Greifen Sie, basierend auf lhrem Partnerlevel, auf strategische Inhalte und technische Schulungen
in virtuellen und Live-Veranstaltungen im Tech Pro Veranstaltungskalender zu.



https://techpro.hpe.com/

HPE MARKETING PRO
/

HPE Marketing Pro setzt auf ganzheitliches digitales Marketing und untersttitzt Sie dabei, ein
erstklassiges, integratives Marketingerlebnis zu schaffen. Mit innovativen Tools und Inhalten, die
das einzigartige Nutzenversprechen Ihres Unternehmens hervorheben, das Bewusstsein fir lhre

Marke scharfen, potenzielle Kunden aktivieren und Leads generieren.

|\ Assessment Wil Academy ___\ | Social Media Wi} Content Wi\ Kampagnen 1

HPE Marketing Pro HPE Marketing Pro HPE Social Media
Assessment Academy & HPE Marketing Center

Pro Learning Center

HPE Marketing Pro Academy: HPE Marketing Pro Learning Center

Speziell fur HPE Partner entwickelt,

enthélt das Learning Center zahlreiche

Schulungsvideos, Whitepaper und
Expertenwissen zu den verschiedenen

Marketingdisziplinen.

Neuer Nutzer L

Wiederkehrender Nutzer

HPE Content HPE Co-Marketing
Syndication Kampagnen

HPE Marketing Pro Accreditation

Sie haben die Méglichkeit eine
Akkreditierung zu erwerben, die Ihr Know-
how und Ihre Kenntnisse im digitalen
Marketing bestatigt.

Die Auszeichnung kann in lhr Social Media

Profil integriert und dort auch geteilt werden.

=

!

Digital Marketing

Accredited

Hewlett Packard
Enterprise



https://partner.hpe.com/group/upp-emea/assess
https://partner.hpe.com/group/upp-emea/educate
https://hpedigitallearner.herokuapp.com/?code=DigMarkLearningCntr
https://partner.hpe.com/group/upp-emea/social-media-center
https://partner.hpe.com/group/upp-emea/content-syndication1
https://partner.hpe.com/group/upp-emea/campaigns
https://hpedigitallearner.herokuapp.com/?code=DigMarkLearningCntr
http://hpedigitallearner.litmos.com/
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RESSOURCEN 1/2

Allgemein
* HPE Website - hitps://www.hpe.com/de/de/home.html

* Verhaltenskodex fiir Partner - Zur Website

* Richtlinien und Standards - hifps://www.hpe.com/us/en/about/governance/policies.html
* Partner Ready Portal - hitps://partner.hpe.com/

* Brand Central - hifps://h10014.wwwl.hpe.com/login/redirect/%2Fhome

Sales

* Seismic - hifps://hpe.seismic.com?BB=1

Integrated Quoting - hitps://bit.ly/30FMGb1

Deal Registration - hifps://partner.hpe.com/

FlexOffers- https://partner.hpe.com/group/upp-emea/article/-/14-display/uCAXaPYEEL tw/content/id/57187 4609
iQuote Universal - hitps://iquote.hpe.com/aspx/signin.aspx

Learning

* MyLearning Portal - Myl earning

* PowerWeeks - hitps://powerweeks.de/#

* Enterprise.nxt - hitps://www.hpe.com/us/en/insights.html

— :


https://www.hpe.com/de/de/home.html
https://www.hpe.com/de/de/pdfViewer.html?docId=a00042891&parentPage=/us/en/about/governance/policies&resourceTitle=Partner+Code+of+Conduct
https://www.hpe.com/us/en/about/governance/policies.html
https://partner.hpe.com/
https://h10014.www1.hpe.com/login/redirect/%2Fhome
https://hpe.seismic.com/?BB=1
https://bit.ly/30FMGb1
https://partner.hpe.com/
https://partner.hpe.com/group/upp-emea/article/-/l4-display/uCAXaPYEELtw/content/id/571874609
https://iquote.hpe.com/aspx/signin.aspx
https://www.mylearninghpe.com/
https://powerweeks.de/
https://www.hpe.com/us/en/insights.html

RESSOURCEN 2/2

Services
* HPE Support Center - hitps://support.hpe.com/hpesc/public/home

* HPEFS - https://www.hpe.com/de/de/services/financial-services.html

Programme
* Engage&Grow - hitps://emea.engageandgrow.hpe.com/EN/Pages/Login.aspx

HPE Pro Serie / Marketing

* HPE Sales Pro - hifps://salespro.hpe.com/

HPE Tech Pro - hitps://fechpro.hpe.com/

HPE Marketing Pro - https:/partner.hpe.com/group/upp-emea/educate

22

HPE Marketing Pro Learning Center -htips:/hpedigitallearner.herokuapp.com/?code=DigMarkLearningCntr

PSNow - hifps:/psnow.ext.hpe.com/#/

(

)


https://support.hpe.com/hpesc/public/home
https://www.hpe.com/de/de/services/financial-services.html
https://emea.engageandgrow.hpe.com/EN/Pages/Login.aspx
https://salespro.hpe.com/
https://techpro.hpe.com/
https://partner.hpe.com/group/upp-emea/educate
https://hpedigitallearner.herokuapp.com/?code=DigMarkLearningCntr
https://psnow.ext.hpe.com/#/

VIELEN DANK

Bei Fragen und fur UnterstlUtzung bei den nachsten Schritten wenden Sie
sich bitte an Ihren Distributor.
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